Risiken und Resilienz: Naturgefahren aus Sicht eines
Industrieversicherungsmaklers
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Uber Funk

Herausforderungen
fur Makler und
Kunden

Wie unterstutzen wir
unsere Kunden?




Wer wir sind: Ein Familienunternehmen

> Funk ist ein Unternehmen in der finften Unternehmer- > FUr uns zahlt nicht die kurzfristige Perspektive, sondern

generation und kann auf 145 Jahre erfolgreiche die langfristige. ,Heute schon an morgen zu denken”
Unternehmensgeschichte zurtckblicken wird deshalb weiterhin eines unserer Prinzipien
bleiben.

> Das Bestreben aller innehabenden Familien ist es, Funk
als werteorientiertes Familienunternehmen zu erhalten > Unsere Dienstleistungen halten stets das, was der
Name Funk verspricht: hochste Qualitat und innovative
Zukunftsausrichtung fur den Erfolg unserer Kunden.

1 4 5 Die beste
Empfehlung.
JAHRE | Funk.

Q Mehr zu unserem
% Familienunternehmen
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Herausforderungen
fir Makler und
Kunden:

Zunehmende Naturgefahren




Herausforderungen fur Makler und Kunden
Zunehmende Naturgefahren - Entwicklung 2023

Naturkatastrophen 2023: Schaden und Trends

> Gesamtschaden durch Naturkatastrophen 2023: 340 Mrd. USD,
uber dem 10-Jahres-Durchschnitt

> Versicherte Schaden: 160 Mrd. USD durch Versicherungen
abgedeckt. Deckungslicke von 40%

> Zunahme der Extremereignisse: Uber 1.000 extreme
Wetterereignisse, besonders Hurrikane und Uberschwemmungen

> Regionale Unterschiede: Starkste Schaden in den USA, Uber 100
Mrd. USD durch Hurrikane und Tornados
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Herausforderungen fur Makler und Kunden
Zunehmende Naturgefahren - Entwicklung 2023

> 2023
Schwere Schaden Uber ganz Europa verteilt,
schweres Erdbeben in der Turkei, Flut in o
Griechenland und Waldbrande verteilt auf
Kein Ende des Hochwassers in Sicht
ganz Europa — herrscht weiter Sorge vor steigenden SéHDEN DURCATURKA'}ASTROPH‘EN OFT NICHT
ERSICHERT

D kiindigte an,in
) Niedersachsen gehen die Vorrite an Sandsécken fiir den Deichschutz zur Saenc I
anuar g -
vonas
H h H D h I JRuckversicherer Allein laut der Manchner Rackversicherungs-Geselischaft
ochwasser In beutschnilan o i e s i

.
[Naturkatastrophen 2023 extrem heftig Hetrkatastrophen anderen Naturkatastrophen verstorben_ Eine Ubersicht tber die groten Vorfalle
raoas 2 <l Schwere Flut in Griechenland

) J anuar 2024 Enc n wirft Wirtschaft zuriuck

de Verluste und massive Zerstérung. In diesem Jahr gab es besonders

2023 isBbisher ein Jahr
Naturkatastrophen

r. o L S m‘

In den Hochwass:

et Der waltgraBte Rickversichersr Minchener Rick eht Das Land erlebt eine der gréBten Naturkatastrophen der
. . . leine dilstere Bilanz. N t Erdbeben in der Tarkei
Starkes Erdbeben 16st Tsunami in Japan aus _— : _
. > o WHO nennt Beben schlimmste
5 caxminBo s n Naturkatastrophe in Europa seit
100 Jahren

Rickversicherungen und Naturkatastrophen Die Weltgesundheitsorganisation ruft zu grof3ziigigen Spenden fiir das
Ist diese Welt noch zu versichern? Erdbebengebiet auf. Das Erdbeben sei die schlimmste Naturkatastrophe

seit einem Jahrhundert.

ehmen zu und werden teurer. Der Klimatologe des grofiten
rs sagt: Nicht alle werden es sich kunftig leisten konnen, ihr 14, Februar 2023,13:14 Uhr / Quelle: ZEIT ONLINE, dpa, AFP, gra / 82 Kommentare

Steigende Schadenkosten durch Naturgefahren in der Erst- und Ruckversicherung

Quelle: VersicherungswirtschaftHeute, Handelsblatt
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Herausforderungen fur Makler und Kunden
Zunehmende Naturgefahren - Entwicklung 1992-2022
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Quelle: Swiss Re Institute

]

7| Die beste Empfehlung. Funk.



Herausforderungen fiir Makler und Kunden
Zunehmende Naturgefahren - Mangelnder Versicherungsschutz

In Deutschland sind lediglich 50 % der Gebaude gegen Naturgefahren
wie Hochwasser und Uberschwemmung versichert.

Unterschiede sind zwischen den einzelnen Bundeslandern gravierend.

Baden-Wurttemberg 94 % der Gebaude umfassend gegen Naturgefahren
versichert sind; in Bremen gerade einmal 28 %.

Die hohe Versicherungsdichte in Baden-Wurttemberg hat historische
Grunde: Bis zum Jahr 1993 bestand hier eine Versicherungspflicht gegen
Elementarschaden.

Rufe nach Pflichtversicherung werden lauter. Positionspapier , Zukunft

Elementar”

Auch die Vorsorge muss nachhaltig aufgesetzt werden. Vorschlage u. a.:
Klimafolgenanpassungen als Schutzziel im Bauordnungsrecht
Bauverbote in exponierten Gebieten

Quelle: GDV

Deutschland

gesamt :
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Herausforderungen fur Makler und Kunden
Zunehmende Naturgefahren - Lésungsansatze

9|

Die Bewertung und das Management von Klimarisiken werden immer
anspruchsvoller. Makler missen ihre Kunden dabei unterstitzen, diese
Risiken zu verstehen und geeignete Versicherungsldsungen zu finden.

Innovative Ansatze, wie parametrische Versicherungen, die schnelle und
unburokratische Auszahlungen bei Naturkatastrophen erméglichen,
mussen in Betracht gezogen werden

In verschiedenen Landern, wie beispielsweise Frankreich und den USA,
wurden Pflichtversicherungen fir Naturgefahren eingefuhrt. Diese
Erfahrungen zeigen, dass solche Systeme sowohl Vor- als auch Nachteile
mit sich bringen.

Neben der Versicherung von Risiken sollten auch PraventionsmafRnahmen
vermittelt werden, um Schaden von vornherein zu vermeiden. Dies kann
langfristig die Versicherungspramien senken und die Kundenzufriedenheit
erhohen. Technische Innovationen richtig einzusetzen ist entscheidend
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fur Makler und

Herausforderungen m
Kunden:

Einfluss von ESG-Kriterien e , '




Herausforderungen fur Makler und Kunden
Einfluss von ESG-Kriterien - Woflr steht ESG?

ENVIRONMENTAL GOVERNANCE

Eine gute Unternehmens-
fuhrung sorgt fur einen sinn-
vollen Ausgleich der Interessen
der verschiedenen Stakeholder.

Beitrage der Unternehmen zum
Klimawandel durch Emissionen,
Abfall und Energieeffizienz.

---------------------------------

Soziale Aspekte umfassen Menschen
rechte, Arbeitsbedingungen (inklusive
Gesundheit, Sicherheit am Arbeitsplatz)
und Vermeidung von Armut.

[ Ableitung von MaBnahmen im Rahmen des Versicherungs- und Risikomanagements ]
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Herausforderungen fur Makler und Kunden
Einfluss von ESG-Kriterien - Bedeutung von ESG-Kriterien

Warum ESG-Themen zunehmend an Bedeutung gewinnen:

Der Klimawandel stellt eine Bedrohung fiir unsere globale Wirtschaft, Gesellschaft und Okosysteme dar. Bis Mitte des Jahrhunderts wird die
Welt bei gleichbleibendem Temperaturanstiegsszenario durch den Klimawandel rund 10 % ihres gesamten wirtschaftlichen Wertes
verlieren, so das Ergebnis einer Studie der Swiss Re'. Untrennbar steht die globale Erwarmung im direkten Zusammenhang mit den

Emissionen in der Atmosphare. Investoren erhalten mit der Corporate Sustainability Reporting Directive (CSRD) einen fundierten Einblick
dartber, wie nachhaltig Unternehmen tatsachlich wirtschaften und ob sich ein Investment lohnt.

e -4,0°C: Business as usual

4 s -2,0°C: Minimalziel Szenario
3 Erreichen - 1,8°C: Realistisch-optimistisches Szenario
Rasanter Meeres- planetarer
spiegelanstieg & Grenzen - 1,5°C: Pariser Klimaabkommen
Unumkehrbare u
80 1 Kipppunkte Ernteausfalle

- Wetter- i
Co, Emissionen Frerey
in ét Co, / Jahr extreme A_, ﬁ‘e @ € m E P
60 ) / / NN +53% Investoren Ab: rkt Gesellschaft

satzma
Co,-Entw.
40 ; @
%9%—2030 — CSRD = Bericht ~—
20 r \ +19% @ Versicherungsschutz/Kapital
@ -6% &, Absatz-/Umsatzsicherung
v

-28% l‘s Gewinnung von Fachpersonal
1990 2000 2010 2020 2030 2040 2050

" https://www.swissre.com/institute/research/topics-and-risk-dialogues/climate-and-natural-catastrophe-risk/expertise-publication-economics-of-climate-change.html
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Herausforderungen fiir Makler und Kunden

Einfluss von ESG-Kriterien - Bedeutung von ESG-Kriterien

Naturgefahrenanalyse

Die EU-Taxonomie fordert eine starkere
Berlcksichtigung von Naturgefahren im Kontext des
Klimawandels. Versicherungsunternehmen mussen

diese Risiken in ihre Bewertungen und Produkte
einbeziehen, wahrend Makler ihre Kunden dartber
aufklaren missen, wie Klimarisiken die
Versicherungen und Pramien beeinflussen.

Nachhaltige Aktivitaten

Die EU-Taxonomie ist ein Klassifizierungssystem,
das festlegt, welche wirtschaftlichen Aktivitaten als
Okologisch nachhaltig gelten. Versicherungsmakler

sind verpflichtet, ihre Kunden tber die

Nachhaltigkeit der angebotenen Produkte gemaf

der EU-Taxonomie zu informieren..

13| Die beste Empfehlung. Funk.

EU-Taxonomie

Die EU-Taxonomie zielt darauf ab, Greenwashing
zu verhindern, indem sie klare Kriterien fur
nachhaltige Finanzprodukte festlegt.
Versicherungsunternehmen mussen sicherstellen,
dass ihre Produkte diesen
Nachhaltigkeitsversprechen entsprechen, wahrend
Makler die Einhaltung dieser Kriterien kritisch
prufen und ihre Kunden Gber mogliche
Greenwashing-Risiken informieren mussen.

Offenlegungspflichten

Die Taxonomie-Verordnung regelt, dass
Versicherer und Makler Kunden detailliert Gber die
Nachhaltigkeitsaspekte von Produkten
informieren. Versicherer mussen erklaren, wie
ihre Produkte den Taxonomie-Kriterien und ESG-
Zielen entsprechen, wahrend Makler diese
Informationen transparent an Kunden

weitergeben mussen.



Wie unterstutzen wir

unsere Kunden?

Ganzheitliches vy
Risikomanagement




gen fur Makler und Kunden
rien - Erfolgreich mit einem starken Partner

Expertennetz:
Ein starker Partner stellt den Kontakt zu ESG-

Experten her, die das Unternehmen

unterstutzen konnen.

Risikominimierung:

Der Makler analysiert potenzielle Risiken
durch Nichterftullung von ESG-Zielen und
bietet passende Versicherungslésungen

an.

Optimierung der [7

Versicherungsbedingungen |y
Erfolgreiche ESG-Strategien kénnen
gunstigere Versicherungspramien und
erweiterte Deckungsoptionen ermoglichen.
Der Makler verhandelt diese besseren
Konditionen im Interesse des
Unternehmens.

Beoba!u
Der Makl berwacht die ESG-

x Performance und passt die
Beratung bei der Isetzung Versichertingsl6sungen an veranderte
Der Makler unterstutzt bei Festlegung <@’ Risiken an@So bleibt das Unternehmen
realistischer ESG-Ziele u erweist auf stets optiflal geschuitzt und flexibel.

bewahrte Methoden:™Dies hilft dem
Unternehmen, fundierte und umsetzbare
Strategien zu entv@keln..

) —
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Wie unterstutzen wir unsere Kunden?
Ganzheitliches Risikomanagement - Ausgangslage
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Elementarschadenereignisse in der
Immobilienwirtschaft

> Extremwetterereignisse nehmen zu -
Fokus/Relevanz steigt

These bzw. Problemstellung

¥ CEO Thema - Anderung der
Risikophilosophie

> Qualifiziere Entscheidungsgrundlage
fir das Management




Folie 16

OoBO Wie beeinflusst die aktuelle Risikolage unsere Kunden?
--> Anderung der Risikophilosophie (Eigentragung vs Versicherung? )
--> Fokus auf Risk Management statt Versicherung
--> Aufgabe des Makler Kunden bei Entscheidungen zu unterstiitzen

--> bereitstellen der ndtigen Informationen und Hilfe bei Bewertung von Risiken = Entscheidungsgrundlage fiir Kunden schaffen
Osinski, Belami; 2024-08-16T07:08:21.985



Wie unterstutzen wir unsere Kunden?
Ganzheitliches Risikomanagement - Umgang mit ESG-Risiken

Due Diligence und Produktauswahl

Schulung und Weiterbildung

171

Anpassung der Beratungspraxis

» Identifizierung spezifischer ESG-Praferenzen
der Kunden

» Dokumentation der ESG-Praferenzen

» Integration von ESG-Risiken in Risikoanalysen

Grundliche Prufung von ESG-
Produktkonformitat
Nutzung von ESG-Ratings und -
Analysen

Vermeidung von Greenwashing

Regelmalige Schulungen
zu ESG-Kriterien und EU-
Taxonomie

Erwerb von Zertifizierungen in
nachhaltigen Finanzprodukten

Transparente Kommunikation

= Aufklarung tber ESG-Kriterien und EU-
Taxonomie

Bereitstellung detaillierter
Produktinformationen

Uberpriifung und Anpassung

von ESG-Strategien

= RegelméaRige Uberprifung der
Beratungsstrategien

= Anpassung an neue

requlatorische Anforderungen

und Marktentwicklungen

Zusammenarbeit mit

spezialisierten Partnern

= Kooperation mit ESG-
Spezialisten (FCG)

= Nutzung von ESG-
Analysetools und
Softwareldsungen

EU-Taxonomie und ESG-Kriterien pragen den Markt

Die beste Empfehlung. Funk.
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Wie unterstuitzen wir unsere Kunden?
Technische Innovation - Naturgefahrenanalysen

> Analyse mit Naturgefahrenanalyse-Tool der MunichRe

> Kombination komplementarer Bewertungsmodelle auf Basis der weltweit gré3ten Datenbank fur
Naturkatastrophen

> Qualifizierte Einschatzung zur Bewertung der eigenen Risikophilosophie und entsprechende Munich RE :Eé
Absicherung/Platzierung

Welche Standorte unterliegen welchem Gesamtrisiko?

Entwicklung einer eigenen Risikophilosophie
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Aufzeigen von Absicherungsmaglichkeiten, auch durch alternativen Risikotransfer
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